
FUNDESPAC

Santiago de Cali diciembre  17 de 2024

Sefiores:
Secretaria de AMBIENTE Y DESARROLLO SOSTENIBLE
Carrera 6 entre calle 9 y 1
Edificio Palacio de Sam Francisco
Ciudad
Asun{o:   REMISION   PRIMER  INFORME  CONTRATO  IV.     7.330.77.03-73545

SUSCRITO     ENTRE    EL    DEPARTAMENTO    DEL    VALLE    DEL    CAUCA-
SECRETARIA     DE    AMBIENTE    Y     DESARROLLO     SOSTENIBLE     Y     LA
FUNDACION  PARA  EL  DESARROLLO  SOSTENIBLE  Y  LA  PARTICIPACION
CIUDADANA -" FUNDESPAC".

Por medio de  la  presente  me  permito  remitir a  su  consideraci6n  el  informe final
deta]lado del  proyecto arriba detallado cuyo objetivo es  7.OBJE7lo..  "Pea//.zar e/
fortalecimiento  a 4 emprendimientos y negocios vedes o de  economia circular
en el municipio de Trujillo,  en el departamento del Cauca a trav6s de la entrega
de insumos para potencializar sus modelos de negocios".

El  informe en  medio fisico consta de  una carpeta  para  un  total de  117  ( Ciento
diez  y  siete  )  folios,   los  cuales  contienen   la  descripci6n   de   las  actividades
ejecutadas en desarrollo del proyecto y se discriminan de la siguiente manera.

Carp. Folios Contenido

1 117

Construcci6n   e    implementaci6n   de   un   formato   para    la
caracterizaci6n     de     los     emprendedores     seleccionados,
Caracterizaciones  y  Asistencias  tecnicas  desarrolladas  de
forma   individual,   entrega   de   insumos,   actas   entregas   de
insumos,   Procesos   formativos   en   Liderazgo   y   Mentalidad
Emprendedora,  Estrategias de Negocios,  Negocios verdes y
economia Circular,  Promoci6n a los Emprendedores.

Atentamente

Carrera 35 A # 4a 28 8/ San  Fernando-Cali Tel 6024030702
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FUNDESPAC

Santiago de Cali diciembre  16 de 2024

Sejiores:
Secretaria de AMB[ENTE Y DESARROLLO SOSTENIBLE
Carrera 6 entre calle 9 y 1
Edificio Palacio de San Francisco

®

®

Ciudad
Asunto:   REMISION   PRIMER  INFORME  CONTRATO  IV.     7.330.77.03-73545

SUSCRITO    ENTRE    EL    DEPARTAMENTO    DEL    VALLE    DEL    CAUCA-
SECRETARIA     DE    AMBIENTE    Y     DESARROLLO     SOSTENIBLE    Y     LA
FUNDACION  PARA  EL  DESARROLLO  SOSTENIBLE  Y  LA  PARTICIPACION
CIUDADANA -" FUNDESPAC".

Por  medio  de   la   presente   me   permito   remitir  a   su   consideraci6n   el   primer
informe  deta[lado  del  proyecto  arriba  detallado  cuyo  objetivo  es   7.OBJETO..
"Realizar  el   forialecimiento   a   4   emprendimientos   y   negocios   vedes   o   de

economia  circular en  el  muhicipio  de  Trujillo,  en  el  departamento del  Cauca  a
traves de la entrega de insumos para potencializar sus modelos de negocios".

EI Lnforme en  medio fisico consta de una carpeta para un total de 33 ( Treinta  y
tres) folios,  los cuales contienen  la descr.Lpci6n de las actividades ejecutadas en
desarrollo del proyecto y se discriminan de la siguiente manera.

Carp. Folios Contenido

1 34
Construcci6n    e    implementaci6n    de    un   formato    para    la
caracterizaci6n     de     los     emprendedores     seleccionados,
Caracterizaciones  y  Asistencias  t6cnicas  desarrolladas  de
forma  individual.

Atentamente

Carrera 35 A # 43  28 a/ Sam Fernando-Cali Tel 6024030702
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CONTRATO N.   1.330.17.03-13545 SUSCRITO ENTRE EL
DEPARTAMENTO DEL VALLE DEL CAUCA-SECRETARIA DE

AIVIBIENTE Y DESARROLLO SOSTENIBLE Y LA FUNDACION  PARA
EL DESARROLLO SOSTEN'lBLE Y LA PARTICIPACION CIUDADANA

-"  FUNDESPAC".

1.OBJETO..  "Realizar el fortalecimiento a 4 emprendimientos y  negocios
vedes   o   de   economia   circular   en   el   municipio   de   Trujillo,   en   el
departamento   del   Cauca   a   trav6s   de   la   entrega   de   insumos   para
potencializar sue modelos de negocios".

SOCIALIZACION DEL PROYECTO

El dia 06 de diciembre del aiio 2024 se llev6 a cabo en la alcaldia del
municipio de Trujillo la socializaci6n del proyecto Fortalecimiento en

negocios verdes y economia circular, los emprendedores beneficiados
fueron:

3.1    Huber Fabian  Garz6n / Gallinas  Felices
3.2   Gloria Cristina Arias  /Abonat  / Abono Organico
3.3   Erwin  Darney  Murillo / Reutilizaci6n  PET

3.4   Leidy Johana Penagos / Utilizaci6n  Bamboo /Arte Hecho A Mano
3.5  Huverney Bedoya / Reutilizaci6n Excedentes de confecci6n.

®
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Soc-fa]izaci6n  del  proyecto  Por  Parfe  de  FUNDESPAC  a  los  Emprendedores
beneficiados.

lntervenci6n  del  Sr Alcalde  Jos6  Luis  Duque  felicitando  a  los  emprendedores,
exponiendo  el  compromiso  del  Munjcipio  de  Trujillo  sobre  el  ambito  Ambienta,
el emprendimiento y la economia circular.

ACTIVIDADES

1.   Fortalecimiento   a   cuatro   (4)   emprendimientos   y   negocios   verdes   o   de
economia circular en el Municipio de Tru}illo segun contrato.

1.1   Creaci6n  del  formulario  con   preguntas  claves  para  conoceT  de   manera
integral  las  actividades  econ6micas de  los  (4)  emprendimientos  seleccionados
en el presente contrato y su capacidad administrativa.

1.1.1Formulaci6n  de  preguntas  claves  para  la  creaci6n  del  formulario,  insumo

para la caracterizaci6n de los emprendedores seleccionados:

1.1.2  0bjetivos del  formulario

El formulario se diseft6 tomando como objetivos los siguientes items:

1.1.2.1    Economia  circular
1.1.2.2   Producto
1.1.2.3   Comercial
1.1.2.4   Manejo de herramientas digitales
1.1.2.5   Produccidn
1.1.2.6   Logistiea

2
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1.1.2.7          Financiero

1.1.3

®
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Preguntas claves.

1.   Su   empresa   o  emprendimiento   cuerTta   con   RUT   0   CAMARA   DE
COMERCIO

2.   cSu   empresa   o  emprendimiento  tiene   practicas   relacionadas  a   la
Economia Circular?,  si la respuesta es (Sl)

3.   6indique en qu6 factor o factores "
4.   Repensar
5.    Redisefiar

6.    Redistribuir

7.    Reducir
8.    Reutilizar

9.   Recuperar
10. 6Tiene marca?
11.Su  producto tiene  reconocimiento?,  si  la  respuesta  es  (Si)  indique  en

a que  nivel /Local /Regional /Nacional /lnternacional
12.6Su  producto  tiene  empaque?  Si  la  respuesta  es  (si)  responda  las

siguientes preguntas:
13. cEs empaque contenedor?
14. 6Tiene informaci6n de las caracteristieas del producto?
15. 6Tiene etiqueta "marca"?
16. cHa tenido quejas de su  producto por calidad?
17.6Ha  pedido  negocios  por  no  tener  un  empaque  adecuado  de  su

producto?
18. Falta de informaci6n que permita tomar una decisi6n de compra
19. Deterioro del producto
20.Me  encuentro  realizando  las  primeras  producciones  y/o  adquiriendo

los primeros productos para comercializar y/o ofreciendo los primeros
servicios

21. Mis productos y/o servicios estan empezando a ser reconocidos en el
mercado

22. cconoce las necesidades actuales del mercado
23.cSu  empresa  con  herramientas tecnol6gicas?  Si  la  respuesta es  (si)

indique con una x con cuales herramientas cuenta:
24. 6Conoce tos tiempos de sus procesos productivos?
25. cHa  tenido  inconvenientes  con  los  tiempos  de  entrega  establecidos

con el cliente?
26. cA cuanto asctenden sus ventas mensualmente?



\`!'`.-1

\\`10,
:,;;`=gos

1.1.4    Creaci6n  del formulario

El  formulario  se  disef`6  con  el deseo que fuese de facil  lectura,  letras  grandes,
textos cortos, espacios amplios.

HERRAM!ENTAPERPILAIAENTOERAPRESARIAL TABLA§DECALIFICACION
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1.1.-5     El formulario fue  revisado y validado para su  ut"izaci6n
1.1.6    Proceso   de   socializaci6n   del   fQrmulario   ante   los   emprendedores   y

proceso de dar respuestas al mismo.
1.1.7    El  dia  06/12/2024  se  les  entrego  a  cada  uno  de  los  emprendedores  el

formulario para  la caracterizaci6n de su emprendimiento con el deseo de
conocer   de   manera   integral    las   actividades   econ6micas   de   cada
emprendimiento  y su capacidad administrativa.

©F-T.!:!-I:`!:.!!!

Emprendedores    diligenciando     la    encuesta    de    caracterizaci6n     de    sus
emprendimientos,

1.2 SUBACTIVIDAD DE CARACTERIZACION.

1.2.1  Huber Fabian Garz6n / Huevos el crucero / Gallinas Felices

Este  emprendimiento  se  inici6  hace  mas  de  5  afios  con  la  vision  de  ofertar
huevos   de   alto   contenido   nutricional   con   gallinas   de   pastoreo,   la   base   de

producci6n  son  gallinas  criollas  o cariocas,  los  huevos son  de  color verde y en
tonos de azul  pastel,  en  el galp6n  se evidencio  la  presencia de  130 gallinas de
16 meses, 7 gallos adultos y 3 patos.

1.2.2 Caracterizaci6n

•     El galp6n es de 60mtcuadrados en guadua con techo de zinc
•     8 bebederos colgados
•    8 comederos colgados
•    Alimento concentrado mas cuchuco en proporci6n 2xl
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I     Producci6n  pronedio  dia  de  120  huevos/  promedio  panales  dia  ent.re
lA,1AA,2AAA

•     Alimento de pastoreo a voluntad por las aves en  un potrero cercano
•     Las finanzas se manejan de forma muy basica.
•     Punto de venta en el sitio EI Crucero y en  la cabecera Trujillo Valle

•    24 cajones para postura
•     1   zona   o   area   general   para   pastoreo   altamente   impactada   por   las

gallinas y demas especies.
•     Agua de nacimiento
•     No presenta calefacci6n
•     Las   mallas   van   hasta   el   piso   lo   cual   crea   corrientes   de   vientos   y

enfriamiento del galp6n en horas de la noche
•     No cuenta con sistema de  iluminaci6n artificial dentro del galp6n

•     Expectativa:  mejorar  las  calidades  y  calidades  en  la  producci6n  con  la

visi6n de fortalecerse en el mercado organico y le econ6mica circular.
•    Ventas de los panales de huevos por 30 unidades, en el sitio donde esta

ubicada  la finca  EI Crucero y la cabecera municipal de Trujillo
•     Ventas mensuales en promedio $1.400.000
•     Clientes atendidos 25 aprox
•     Valordel panal oscifa entre $20.000 y $25.000
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EI Emprendedor Huber Fabian Garz6n explicando su modelo productivo.
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Gallinas ponedoras criollas en pastoreo/ Gallinas felices



Vista frontal de la zona de pastoreo gallinas y pollos

1.2.2  Gloria Cristina Arias  / Abonat  / Abono Organico

EI   Emprendimento   tiene   1    aflo   de   creado,   las   instalaciones   se   lograron
adaptarlas aptimizando  la  reutilizaci6n de unos antiguos galpones  para fabricar
ladrillo y teja,  en  un corto tiempo ha tenido  un  alto desarrol+o y proyecci6n  local,
el  proceso  es  recolectar  excedentes  de  cosecha,  excedentes  de  cocina  de
algunos   hogares  del   municipjo  y  transformarlos  en   abono  organico   bajo  el
sistema de compostaje y la utilizaci6n de lombrices californianas.

1.2.2.1  CARACTERIZAC16N:
•           Cuentan con camara y comercio
•            Cuenta con certificaci6n  lcA.
•             1  afro de antiguedad
•            La   emprendedora   cuanta   con   amplia   experiencia   en   el   manejo   de

residuos  organicos  y  s6lidos,  debido  a  que  por  2  afios  se  desempef`o  como

gerente   de   la   empresa   de   aseo   de   Trujillo,   con   esa   experiencia   decidi6
emprender en la fabricaci6n de abono Organico
•            Graduada como Financiera de la universidad.
•           Area de producci6n 440 metros cuadrados
•            Estructura  en  guadua,  techo  en  zinc,  piso  en  cemento  en  un  40  %  del

area
•            El  emprendimiento  presenta  hoy  un  cuello  de  botella  debido  a  que  la

trituradora  se  dafi6  y  la  reparaci6n  es  muy  costosa,  esta  maquina  es  crucial

para el 6ptimo desarrollo y crecimiento econ6mico del emprendimiento.
•            Producci6n mes de 4.000 kilos
•           2  zonas  una  para  abono  en  pisode  cemento  240  metros  cuadrados   y

otra para las lombrices en cajones de guadua de 80 metros cuadrados.
9
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•            Poseeenergiade  ll0vy220v
•           Actualmente se presenta 5000 kilos en cosecha
•            Cuenta   con   resoluci6n   o   certificado   ICA  como   productora   de  Abono

Organico.
•            Se   evidencia   un   estimado   de   5000   kilos   en   producto   listo   para   ser

comercializado.
•             Deficit en  baldes de  plastico tipo cufietes,  lo cual disminuye  la posibilidad

de acceder a nuevos proveedores de materias primas.
•           Ventas en  promedio mes de lsmlv
•            Ventas por unidades de kilo o en costales de 50 kilos
•             Mercado  local y en ferias municipales
•             Cuenta  con vehiculo propio
•            Necesidad de establecer estrategias de mercadeo
•            Se  adelanta  conversaci6n  con  el   Exito  de  Tulia  para  establecer  una

estrategia  de  recolecci6n  de  los  residuos  que  produce  el  6xito,  convertirlos  y
vender en gondolas en el mismo almac6n

Asi inicio el proyecto hace  1  aFio,  pisos en tierra y con poca infraestructura.

10



®F!Tffp!gH
\.-!ia :`;:lfaos

Dc`portomcf`to dcl VIife eel fauto

En   la   actualidad   se   ha   adecuado  de  forma   ajustada   al   proceso,   pisos  en
cemento   donde   se   elabora   el   compostaje   y   canales   de   recuperaci6n   de
liquidos,  camas  para  las  lombrices  con  su  respectivo  sistema  de  recuperaci6n
de  lixiviados,  Ia  emprendedora  cuenta  con  vehiculo  propio  para  la  recolecci6n
de diversas materias primas

®

Pila de compostaje en construcci6n.

Se  recibe  todo  tipo  de  excedentes  de  cosecha,  la  empresa  se  encarga  de
recolectar  en   el   municipio  los  desechos  de  cocina  de  atounos  hogares  en
baldes  de  platico  de  8  galones  con  su  respectiva  tapa,  la  ruta  esta  disefiada

para  funcionar  los  lunes  y  viernes  de  cada  semana.  El  material  es  picado  en
trozos mas pequefios (actualmente se hace a mano),  se construye una pila de
1500  kilos  apFoximadamente,   se  instala  le  tubo  oxigenador  y  se  procede  a
tapar  par espacio  de  3  dias,  cada  3  dias  se  destapa  para  el  volteo,  con  este

proceso  se  suma  oxigeno  al  proceso  y  se  evita  fermentaci6n  excesiva  del
compost,  se  repite  el  ciclo  por  5  meses,  luego  el  materia  es  trasladado  a  las

11
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camas  donde   las   lombrices   californianas  terminan   de   comportar  la   materia
organica,  en este paso se obtiene un  lixiviado el cual sirve como abono liquido.

e

®

INFORMACION   IMPORTANTE,      se   estima   que   la   empresa   ABONAT,   ha
recuperado    aproximadamente    unas    48    toneladas    de    materia    organica
combinada  entre  excedentes  de  cosecha  y  material  organico  que  tenia  como
cierre  la  disposici6n  en  el  botadero  de  basura  de  San  Pedro  en  el   Valle  del
Cauca.

Diferentes etapas de  la  producci6n,  al fondo se observa  material ya  empacado
listo para su venta.

©   Resoluci6n  lcA.  RESOLUC16N  No.  00001040 / 01  DE  FEBRERO  DE
2024

"For  la  cual  se  ctorga  el  registro  a  la  sefiora  GLORIA  CRISTINA  ARIAS

OSPINA   propietaria   del   establecimjento   de   comercio   ABONAT   como
productor      de      fertilizantes      organicos,      organicos      minera[es      y
acondicionadores organicos para suelos en presentaciones s6]idas".

12
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1.2.3 Erwin Darney Murillo / Reutilizaci6n PET

El  presente  emprendimiento  tiene  una  historia  de  5  aFlos,  ocupa  espacios  de
tecnologia   en   diferentes  escenarios  del   Municipio  de  Trujillo,     donde   aplica
diversidad    de    conocimientos    para         impulsar    negocios,         empresas    y
emprendimientos  locales  en  especial  haciendo  presencia  en  la  redes  sociales,
articulando  esfuerzos  con  dos  profesores  del  SENA  se  logr6  la  creaci6n  de  2
videos promocionales de cantantes de la  region. Aplicando y encadenando sus
experticias  y  conocimientos  incursiono  con  la  inipresi6n  3D,  creando  diversos
elementos  focalizados  en   suverir  apara   los  turistas  o   personas  que  viven
dentro  o fuera  de  Trujillo y  desean  obtener un  recuerdo.  Investigando  se  logr6
desarrollar  un  m6todo  que  utiliza  material  reciclado  de  botellas  PET  con  el  fin
de  lograr filamento  para  la  impresora  de  3D.  El  emprendedor contaba  con  una
maquina  de  3D  un  poco  antigua  la  cual  se  descompuso  siendo  imposible  su
reparaci6n  debido  a  que  ya  no  se  consiguen  repuestos  y  si  los  hay  son  en
excesivo  costosos  lo  cual  hace  inviable  su  recuperaci6n  Se  percibe  el  gran
conocimiento  en  areas  de  diseho  grafico,  disefio  de  audiovisuales,  edici6n  y
digita[izaci6n por parfe del emprendedor.

1.2.3.1  CARACTERIZACION
•             Emprendimiento   focalizado   en   utilizar   el   material   PET   reciclado   con

vision de lograr filamento para impresi6n 3D
•            Desarrolla figuras bajo el sistema de capas

13
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•            La  anterior  impresora  se  dafi6  dado  un   subida  de  energia   ,  dado   lo

antigua  que  era  y  los  costos y  escases  en  encontrar los  diversos componente
electr6nicos se cataloga como inviable su reparaci6n
•             Diversos   moldeados   de   la   capilla   de   Trujillo   utilizando   herramientas

tecnol6gicas para lograr una escala proporcionada la tamafio real
•             El emprendimiento funciona desde el mismo  lugar de  residencia.
•            Se   evidencia   la   presencia   de   otros   equipos   tecnol6gicos   como   son

micr6fonos  para  podcast,  camara  digital  portatil  de  gran  calidad,  equipo  para
fi[maci6n de exteriores,  camara de video semi profesional.
•            Se   detecta    un   cuello   de   botella   en   todos   los   procesos   y   es    lo

desactualizado del computador tipo torre con  el cual el emprendedor desarrol[a
sus  labores,  es  crucial  buscar  una  soluci6n  a  dicho  problema  dado  que  sin  la
debida  herramienta  TODOS  los  desarrollos y  procesos  como  son  la  impresi6n
3D,   disefios   de   las   mismas   u   otros   que   involucren   las   TIC   se   vuelven
demasiados lentos e inoperantes.

®F#uHaeE!fl¥LM

El  emprendedor  ensefiando  los  diversos  elementos  que  logro  fabricar  con  su

proceso,  entre  ellos  eta  la  iglesia  de  TrujiHo,   la  cual  vendia  a  los  turistas  y
algunas persona que viven en el exterior y son nativos de Trujillo
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Otros productos construidos bajo la tecnica de impresi6n 3D.

1.2.4   LEIDY JOHANA  PENAGOS  /  UTILIZAC16N  BAMBOO /ARTE  HECHO
A MANO LEIDY JOHANA PENAGOS / ARTE HECH0 A MANO

Emprendimiento con  mas de  12 afios de antiguedad y presencia en el mercado
local de Trujillo,  en epocas especiales hacen  presencian en  diferentes fiestas y
eventos  de  los  municipios  cercanos,  cuenta  con  un  local  ubicado  en  la  zona
centro  detfas  de  la  alcaldia  municipal.  De  este  emprendimiento  devengan  el
sustento   pare   4   personas   adultas   y   una   menor   de   edad,    una   de   las
beneficiadas  es  la  Sefiorita  Claudia  Marcela  hija  de  la  Sef`ora  Leidy  la  cual

presenta una discapacidad visual.
Utilizan    el    bamboo   y    el    cuero    para    elaborar   artesanias    en    diferentes

presentaciones  desde  calzado  y  marroquineria  en   general.   En   el  tema  de
bamboo se han especializado en rosarios,  manillas   y diversos tipos de collares
en forma y tamafios tanto para niflos como para adultos.

1.2.4.1  CARACTER]ZAcloN.
•Cuentan con camara y comercio
•Emprendimiento de artesanias a base de ceramica, madera, bamboo,
•Sandalias con base en cueroy suelas antideslizanites hechas l00% a        mano
•Alta  presencia en el sistema comercial del  Municipio de TruiHlo,  con  mas de  12

afros de antiguedad.
•Abastece diversas necesidades en elementos que necesifa los pobladores del

murfroipio coma son bolsos en material de tela y jugueteria
•Mas  de  cO  tipos  de  manitlas  las  cuales  son  altamente  reconocidas  por  su

excelente fahricaci6n  par lo cliente del municipio,  visitantes y turistas.
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•Se-evidencia  un  poco  presencia  de  inventario  de  materias  primas  en  todo  el

negocio,  esta  escasez  de  inventario  se  debe  a  la  necesidad  de  recolectar  la
cantidad de $7.000.000,  (siete millones de pesos) para cubrir la operaci6n de la
Sefiorita  Claudia  Marcela  en  su  ojo  derecho  con  el  prop6sito  de  recuperar en
algo  la  visi6n,   la  operaci6n  esta  programada  para  el  mes  de  diciembre  del

presente afio„
•Materias prinias necesitadas: Alambre de ACERO  Ntlmeros del  12 al  15.
•Piedras  de  Murano  y  diversos  materiales  para  la  fabricaci6n  de  los  collares,

manillas y calzado.
•Diversos  apliques  o  decoraciones  para  la  fabricaci6n  de  manillas  tanto  para

niFlos,  nifias,  hombres y mujeres.
•Hace  presencia  todos  los  domingos  en  el  parque  principal  por  ello  necesita

una mesa para exponer mejor sus articulos.
•Excesivo  consumo  de  energia  en  el  local  se  observa  mas  de  8  bombillos

blancos.
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Amplio mostrario de artesanfas y chanclas elaboradas en cuero elaboradas a
mano por ellas mismas.

1.2.5      HUVERNEY      BEDOYA     /      REUTILIZAC16N      EXCEDENTES      DE
CONFECC16N.
Huverney  cuenta  con  mas  de  10  afios  de  experiencia  en  el  segmento  de  las
confecciones,   en  el  corregimiento  de  Venecia  zona   rural  de  Trujillo  el  y  su
esposa  tienen  una  micro  empresa  donde  se  maquila  ropa  deportiva,  de  esta
labor productiva  quedan  excedentes en  gran  cantidad  de sesgos  de tela,  que
son  utilizados  como  remates  de  las  mangas,  del  cuello  y  del  redondel  .rnferior
de  las camisefas.  Observando el apreciable volumen  de  material que se podria
catalogar como  basura,  Huverney tomo  la  decisi6n  de darle  una  oportunidad  a
ese  material  y  se  decidi6  innovar  con  ello,  es  asi  como  creo  varios  tipos  de
tapetes,  pie  de  camas,  sobrecamas  y  disefios  varios  para  la  decoraci6n  del
hogar

1.2.5.1  CARACTERIZACION
•            Alta experticia  del emprendedor con  mas de  10  afios y de su  esposa  en

el manejo de diversos tipos de telas para diversos tipos de confecciones.
•            Microempresa    con    mss    de    15    operarios    divididos    en    2    ntlcleos

diferentes,
•            Cuentan    con    maquinas    propias    como    flleteadoras,    vaporizadores,

maquina plana, collarin, entre otras.
•            La  casa  donde  funciona  la  microempresa  es  prapiedad  de  la  suegra  de

Huverney
•             Es  un  emprendimiento familiar
•            No esta legalizado
•            No cuenta con camara de comercio

17
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•             Recibe trabajos de maquila de ciudades como palmira,  Cali, Tulua
•            lniciaron  hace mas de  5 afios con 2  maquinas prestadas en  un  pequeF`o

cuarto de la casa.
•            Se  destaca   la   capacidad   del  emprendedor  en   la   reutilizaci6n   de   los

excedentes de  materias  primas,  los  cua]es  sin  un  buen  manejo  se  destinarian
como desecho industrial.
•            Mas de 30 kilos mes de material de tela como excedente de producci6n

18
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2. ASISTENCIA TECNICA
2.1   Con   la   informaci6n   recolectada  en  el  formulario  de  caracterizaci6n  y  las
visitas a cada  uno de los emprendedores se procedi6 a efectuar las respectiva
visita tecnicas donde  se  les  hicieron  algunas  sugerencias con  el  deseo de  que
los emprendimientos se fortalezcan cada vez mas en el tiempo.

2.1.1   Huber Fabian Garz6n / Huevos el crucero / Gallinas Felices

•Disminuir  la   presencia   de   gallos   criollos  dado   que  estan   siempre   con   las

gallinas  y  se  ha  presentado  eventualmente  que  llegan  al  cliente  final  huevos
fecundados

® •Dentro  del galp6n  se  prioriza  la creaci6n  de  una zona  para  construir un  pie de
cria con  10 gallinas y un gallo,  construyendo la base para el siguiente  relevo en

producci6n del huevo.
•Instalar sistema de  luz y calefacci6n  por bombiltos  para  las frias  noches de  la

Zona.
•Dividir el  area  total  de  pastoreo  en  4  individuales  para  generar  rotaci6n  y  dar

tiempo para la recuperaci6n de los suelos.
•Se evidencia  la  necesidad  de complementar con vitaminas y vacunas  para  las

aves de corral en general.
•Incrementar la producci6n para asi ampliar la oferta a los clientes finales.
•Visich en  la construcci6n de una economia verde fuerte en el ambito organico,

otcngandole valores significativos al producto final.
•Posibilidad de expandir la producci6n a 2 o 3 galpones mas.
•lncrementar los nidos de postura

Transferencia  de  conocimiento  /  Conversaciones  con  el  emprendedor  y  su
ntlcleo  familiar  sobre  como  optimizar  la  producci6n  del  galp6n  y  socializaci6n
de algunos detalles tecnicos por mejorar.
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2.1.2     Gloria cristina Arias/Abono organico/AbonaT
•     Se prioriza la adquisici6n de una herramienta que optimice el proceso de

trozar  el  material  disponible  para  ser  compostado,  se  contaba  con  una
trituradora   la   cual   se   dafi6   dado   que   no   estaba   con   la   capacidad
suficiente  para el alto trabajo exigido.

•     Compra  de  mas  Baldes  de  plastico  con  sus  respectivas  tapas,  asi  se
incrementa el acceso a nuevos proveedores.

•     Plastico   grueso   para   cubrir   las   pilas   de   compostaje,   aislamiento   de
olores

•     Costales  nuevos  blancos  para  entrega  de  material  terminado,   actual
mente   se   utilizan   costales   reciclados   de   alimentos   para   caballos   y

Perros.
•     Tubos de PVC de 4 o 6 pulgadas para aireaci6n de las pilas
•     Bolsas de  basura  60x90 tipo  industrial  para empacar dentro del  costal y

servir como aislamiento contra la humedad
•     Madera   para   la   construcci6n   de   cajones   asi   se   divide   la   zona   de

producci6n y se  incrementa  la  producci6n  disminuyendo  los tipos elttres
cosecha y cosecha.

•     Alquitfan para impermeabilizar la madera de los cajones
•     Establecer alianzas  con  grupos ambientales y  sociales del  municipio  de

Trujillo y cercanos focalizados en incrementar las ventas.

Visita a las instalaciones de Abonat / Visita tecnica/ Economia circular.
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2.1.3    Erwin Darney MuriMo / Reutilizaci6n PET

•Actualizar  la  herramienta  de  c6mputo  y  el  monitor  el  cual  presentan

fallas  constantes,  esta  herramienta  es  crucial  para  y  trasversal  a  todos
los  procesos  econ6micos,  sociales  y  tecnol6gicos  que  el  emprendedor
desee afrontar.
•Una impresora 3D mas moderna y eficiente.
•Una extrusora para material  PET
•Establecer    criterios    de    investigaci6n    de

algunas      necesidades      puntuales     del
departamental.
•Crear  estrategias  de  mercadeo  con  el  fin

negocio   y   emprendinientos   que   hacen
sectores econ6micos del municipio.

mercado    para   satisfacer
mercado      local,      regional,

de  visibilizar  las  empresas,

presencia   en    los   diversos

®

Se  hace  evidente  que  el  cuello  de  botella  en  el  modelo  productivo  del
emprendedor es  su  equipo de  c6mputo ya  obsoleto,  el  cual  hace  que  la
dinamica de  crecimiento y eficiencia en  horas de trabajo sean  pocas,  es
necesario de primera mano la renovaci6n del equipo de c6mputo .
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2.1.4    LEIDY JOHANA  PENAGOS / UTILIZACION  BAMBOO /ARTE  HECHO A
MANO  LEIDY JOHANA PENAGOS / ARTE  HECHO A MANO.

•Solucionar  la   escasez  de   materias   primas  dado   que  se   acerca   la   6poca

navidefia  y  es  crucial  contar  con  un  buen  inventario  para  asi  lograr  buenas
ventas.

•Mejorar  el  sistema  de  luces  del  local,  esto  debido  a  que  existen  mss  de  8

bombillos los cuales crean un excesivo consumo de energia.

•Crear estrategias de ventas con  ganchos promocionales  con  el deseo de salir

de los accesorios de poca rotaci6n.

•Dividir los gastos entre el emprendimiento y el  hogar

•Se  hace visible  el  cabio  de  exhibici6n  de  los  articulos  de venta,  se adopt6  un

modelo tipo feria de madera y tela templada.

•Disefiar  un  modelo  de  tropezador dado  que  en  la  calle  en  la  cual  funciona  el

local  el  trafico  de  personas  a  pie  es  muy  elevado,  es  necesario  crear  una
estrategia  para  que  esos  transetlntes  ingresen  al  local  o  compren  de  manera
impulsiva al paso.

®

Vista frontal del  local.
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2.1,5     HUVERNEY     BEDOYA    /    REUTILIZACION     EXCEDENTES     DE
CONFECC16N.

•      lniciar la  ruta de la  legalizacj6n de la microempresa

•     Crearpoliticasde  BPM

•     A mediano plazo dividir las areasde vivienda de la microempresa

•     Hacer   un   analisis   de   consumo   de   energia   dado   que   las   cometidas

el6ctricas se evidencia un poco seguras

•     Ampliar la zona de producci6n.

®

Vista    general    de    las    instalaciones    donde    se    maquilan    las    prendas
deportivas.
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ANEXOS
1.    Listado asistencia socializaci6n
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2.  Formato Caracterizaci6n  Huber Fabian


